
◼セミナー主旨

「本セミナーでは、コンペで勝てる提案書とはどのようなものか、

「文章」と「レイアウトデザイン」の双方から手法を学びます。

•執筆担当者（営業・技術・設計・開発）

•研修企画スタッフ

◼セミナー対象者

◼開催要項

• 日 時 ：2026年6月12日（金）
• 時 間 ：9:00～17:00

• 形 式 ：オンライン@Zoom

• 定 員 ：24名（定員に達し次第、締切ります）

 ※複数参加希望の場合、上限は4名迄とさせて頂きます

• 参加費 ：38,500円（税込）

• 講 師 ：シップレイジャパン株式会社コンサルタント

B2B,B2Gの

提案書ライティングスキル研修概要

「ライティングスキル研修」基礎コースの内容

• 実習「提案書作成の現状」

• 意思決定層や評価者が提案書で知りたいこと

• ライティングスキル

• 実習「提案骨子作成」

• レイアウト・デザインスキル

※公開セミナーは「提案書ライティングスキル研修」の基礎コースとなっています。中級や上級コースをご希望の方は、
シップレイジャパン株式会社セミナー事務局まで問い合わせ願います。

重さんコメント（反映済）
・タイトルがDMと同じだと戸惑う人が出るので
「・・研修概要」とかにしては
・どこかに「この研修は基礎編であること」を示し
たい。
・中級上級希望の方は個別に
ご相談ください的なメッセージを入れておきたい

セミナーお申込み
右記の「個人情報の取り扱いについて」に同意の上、参加希望の方は以下の情報を添

えて、弊社セミナー事務局（seminar@shipleywins.jp）宛にEメールにてお申し込

み下さい。

お申し込み後「セミナーのご案内」と「請求書」を発送しますので、申込み担当者
（請求書の送付先）と参加者が異なる場合、⑧の情報入力までお願いします。

【個人情報の取り扱いについて】

本申込書にて申込みされた方（以下

「申込者」）の個人情報はシップレイ

ジャパン株式会社からのセミナー案内

送付、その他連絡業務等、当社の目

的に必要な範囲内で、その目的達成

に必要な限度に応じて使用致します。

また、この個人情報の収集は適法かつ

公正な手段によって行われるものとしま

す。当社は申込者から収集した特定

商取引の表示に記載する情報以外の

個人情報を申込者本人の書面による

同意なしに第三者に開示することはあ

りません。

seminar@shipleywins.jp

①参加日時：2026年６月12日（金）
②法人名
③参加者名（複数参加希望の上限は４名迄）
④所属、役職
⑤所在地（郵便番号・住所）

⑥直通電話、FAX番号
⑦E-mailアドレス
⑧窓口担当者名（必要に応じ明記）

Q.仕事に役立つ
と思いますか？

お客様評価（2025年研修アンケートから抜粋）

受講者の声（抜粋）

•評価者の真の狙いを意識して、骨子

を考えるところはハッとさせられた。

•文章は端的に書く、顧客の目的を理

解するといったことは意識していたが、

体感することでより一層実感できた。

•執筆担当同士、共通言語として理

解することで、記載粒度の統一につ

ながる。

•提案書のみならず普段の業務（メー

ル文章や報告資料）にも活かせる

内容である。

95%の人が

役立つと回答 95%
役立つ

5%普通

※申込締切:2026年6月5日（金）
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